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Descripcion

La negociacion es una habilidad
clave en el entorno profesional. Este
curso desarrolla técnicas para lograr
acuerdos efectivos y persuadir de
mManera ética.

Objetivo General

Desarrollar habilidades de negociacion
y persuasion efectiva.

Objetivos

Aplicar técnicas de
negociacion.

Manejar objeciones.

Lograr acuerdos ganar-ganar.

Utilizar estrategias de
persuasion ética. Contenidos




Contenidos

Médulo 3: Médulo 4&:

Manejo de objeciones
Técnicas de cierre.

Persuasiéon
Principios de influencia.
Comunicacion persuasiva.

Resolucién de conflictos.

Metodologia TR ; |
@ Simulacién de negociacion Modalidad:

® Role play ® Presencial
® Andlisis de casos ® Virtual ‘b Q;i
® Taller practico ® Hibrida

Dirigido: Profesionales, vendedores
y lideres.

Certificacion: Certificado digital de
aprobacion con cdédigo QR de
validacion.
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